ATT SALJA OCH
MARKNADSFORA B2B
7,5 HOGSKOLEPOANG

Business-to-business (B2B) handlar om hur foretag eller
organisationer gor affarer med varandra. Den sa kallade
industriella marknaden har sin egen afférslogik och skiljer sig
darmed fran konsumentmarknaden - inte minst genom att
handeln ofta dr begréansad till ett fatal aktorer. Det i sin tur
innebadr att koparen och saljaren har méjlighet att bygga upp
langvariga afférsrelationer med varandra och att det finns en
stark utvecklingspotential i den har relationen. Att kunna
utveckla och implementera marknadsstrategier for B2B innebar
stora affarsfordelar pa dagens konkurrensutsatta marknad.

| utbildningen ingar féljande moment: grundforstaelse fér industriella marknader;
relationen och interaktionen mellan kdpare och séljare; marknadsforingens roll

- teori och praktik; industriellt kopbeteende; industriella tjanster; industriell

Academic Business Programme

| samarbete med Handelshégskolan vid
Umea universitet erbjuder Salj&Marknads-
hogskolan akademiska kurser for dig som ar
anstalld. Kurserna ges pa distans. Utbildnings-
takten &r kvartsfart och undervisningstillfallena
fyra plus tentamen pa dagtid. Varje kurs ger
7,5 hogskolepoang. Kurserna ar avgiftsbelagda.

Forfullstandigt program se www.smhsverige.se.

Las mer om Handelshégskolan vid Umea
universitet pa www.usbe.se.

Allman information

Kursstart: varje HT och VT

Kurslangd: en termin pa kvartsfart

Poang: 7,5 hogskolepodng

Tid: dagtid 9.30-16.30

Foreldsningar: fyra undervisningsdagar plus
tentamen. For aktuella datum se
www.smhsverige.se

Studieort: Stockholm (delvis distans)
Forelasare: forelasare fran Handelshogskolan
vid Umea universitet

Kursavgift: 21 500 kronor exklusive moms.
Kostnaden for litteratur tillkommer.

ACADEMIC distribution; produktutveckling.

IB’IlRJ(S)IGlezﬁﬂME Under utbildningen kombinerar vi foreldsningar och seminarier med grupp-
ovningar, diskussioner och aktuella praktikfall. Mellan undervisningstillfallena
laser du pa egen hand med webbaserat stod fran kursledaren. Till kursen hor
ocksa en tillampningsuppgift som med férdel kan vara kopplad till ditt foretag,
och som du utfor utifran de modeller och teorier som behandlas i undervisningen.
Efter genomford utbildning far du ett diplom och ett intyg pa de akademiska
poangen fran Salj&Marknadshoégskolan och Handelshdgskolan vid Umea univer-

\ Qg 1 qu sitet. For att bli godkand kravs det narvaro vid forelasningar och presentationstill-
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» fallen, avklarade obligatoriska uppgifter och projekt samt tentamen.
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Behorighet

Grundlaggande behdrighet for hogskolestudier
eller motsvarande. For att fa ut mesta mojliga
av kursen bor du ha viss studievana och
nagra ars arbetslivserfarenhet.

Fragor och anmalan

Kontakta Katja Sorlén pa 08-705 62 10 eller
katja.sorlen@smhsverige.se. Du kan ocksa
anmala dig direkt pa www.smhsverige.se
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