ACADEMIC BUSINESS
PROGRAMME
7,5 HOGSKOLEPOANG

Stalls du ofta infor ekonomiska fragestallningar i ditt arbete?
Vill du kunna félja med a@nnu béttre i interna och externa
diskussioner? Arbetar du med forsaljning eller marknadsforing
utan att ha en gedigen grund att sta pa? Academic Business
Programme har vi utvecklat for dig som har behov av att starka
upp din kompetens inom affarsmassigt betydelsefulla nyckel-
omraden.

Vi erbjuder fyra fristdende kurser pa vardera 7,5 hogskolepoéng. En presenta-
tion av kurserna hittar du pa nasta sida. Vi har valt att lagga fokus pa @mnen
som dr relevanta i ett samtida affarsklimat. For ndrvarande ges samtliga kurser

varje host- och vartermin.

Du studerar pa kvartsfart och distans vilket innebér fyra effektiva undervisnings-

traffar plus tentamen pa dagtid fordelade pa cirka tre manader. Mellan undervis-

ACADEMIC ningstillfillena Iaser du pa egen hand med webbaserat stéd fran kursledaren.
BUSINESS
PROGRAMME De lararledda seminarierna &r ryggraden i Academic Business Programme. Har

gar forelasaren igenom de centrala delarna av kursinnehallet. Du far léra dig
alla viktiga begrepp, teorier och samband samt tillfalle att diskutera dessa med
lararen och andra kursdeltagare.

Till kursen hér en tillampningsuppgift som med fordel kan vara kopplad till ditt
eget foretag, och som du utfor utifran de modeller och teorier som behandlas
i undervisningen. Den hédr arbetsmetoden fordjupar och verklighetsforankrar

HANDELSHOGSKOLAN - UMEA UNIVERSITET Q$X@,P dina kunskaper samtidigt som du sjélv och ditt foretag snabbt far ett konkret
u = S . B . E D:; o s utbyte av dina studier.
UMEA SCHOOL OF BUSINESS * SWEDEN @ @V
2«
Academic Business Programme Allmén information Behorighet
| samarbete med Handelshogskolan vid Kursstart: varje HT och VT Grundlaggande behorighet for hogskolestudier
Umea universitet erbjuder Sélj&Marknads- Kurslangd: en termin pa kvartsfart eller motsvarande. For att fa ut mesta mojliga
hoégskolan akademiska kurser for dig som ar Poang: 7,5 hogskolepodng av kursen bor du ha viss studievana och
anstalld. Kurserna ges pa distans. Utbildnings- Tid: dagtid 9.30-16.30 nagra ars arbetslivserfarenhet.
takten ar kvartsfart och undervisningstillfallena Forelasningar: fyra undervisningsdagar plus
fyra plus tentamen pa dagtid. Varje kurs ger tentamen. For aktuella datum se Diplom
7,5 hogskolepodng. Kurserna ar avgiftsbelagda. www.smhsverige.se Efter genomford utbildning far du ett diplom
Studieort: Stockholm (delvis distans) och ettintyg pa de akademiska podngen fran
Forfullstandigt program se www.smhsverige.se. Forelasare: foreldsare fran Handelshégskolan Salj&Marknadshogskolan och Handelshog-
Las mer om Handelshégskolan vid Umed vid Umea universitet skolan vid Umea universitet.
universitet pa www.usbe.se. Kursavgift: 21 500 kronor exklusive moms.

Kostnaden for litteratur tillkommer.
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ACADEMIC BUSINESS PROGRAMME

For information och anmalan

www.smhsverige.se

ATT ORGANISERA

OCH LEDA PROJEKT

7,5 hogskolepoang

Att projektet som arbetsform blir alltmer populdrt har
att gora med ett 6kat behov av att leda och strukturera
foretag och organisationer pa ett s effektivt satt som
mojligt. Projektformen, med en sammanhallande
projektledare, &r ocksa lamplig for att styra olika fris-
taende eller tillfdlliga aktiviteter mot ett gemensamt
mal. Den hér utvecklingen innebaér att efterfragan pa
utbildade projektledare 6kar.
Salj&Marknadshogskolans kurs i projektledning ger dig
den kunskap du behover for att utvecklas till en skicklig
projektmedarbetare eller projektledare vare sig du

arbetar pa ett privat foretag eller i en offentlig verksamhet.

ATT SALJA OCH MARKNADSFORA B2B
7,5 hogskolepodng

Business-to-business, férkortat B2B, handlar om hur
foretag eller organisationer gor affarer med varandra.
Den sa kallade industriella marknaden har sin egen
affarslogik, sina egna affarsmodeller, sitt satt att
hantera marknadsforing, kundrelationer, prissattning
m.m. Den skiljer sig darmed fran konsumentmarknaden
- inte minst genom att handeln ofta ar begransad till
ett fatal aktorer. Det i sin tur innebér att kdparen och
séljaren har mojlighet att bygga upp langvariga
affarsrelationer med varandra och att det finns en stark
utvecklingspotential i den har relationen. Att kunna
utveckla och implementera marknadsstrategier for B2B
innebér stora affarsfordelar pa dagens konkurrensut-
satta marknad. Det mesta om hur det gar till Iar du dig
pa den har utbildningen.

For fragor om utbildningen

Fragor om utbildningen besvaras av
Katja Sorlén pa 08-705 62 10 eller
katja.sorlen@smhsverige.se.

FORETAGSEKONOMI

FOR ICKE-EKONOMER

7,5 hogskolepodng

Alla beslut som fattas pa ett foretag far ekonomiska
konsekvenser. Det innebadr att ju fler personer som
forstar de ekonomiska sambanden, desto storre ar
mojligheterna att paverka resultatet och 6ka lonsam-
heten. For din egen del kan battre kunskaper i ekonomi
leda till en 6kad sakerhet i dina féretagskontakter, bade
interna och externa, och att du i férlangningen kan ta
dig an nya intressanta ansvarsomraden. Efter avslutad
utbildning kan du inte bara det ekonomiska spraket
och de olika termer och begrepp som anvands. Du
kommer i tilldgg ha helhetsbilden klar for dig och en
overgripande forstaelse for de ekonomiska samband
som styr beslutsfattande i féretagsledningar.

MARKNADSFORING

7,5 hogskolepodng

Marknadsforing ar for alla foretag och organisationer
en nyckelfaktor i ett framgangsrecept. | dagens
konkurrensutsatta affarsklimat racker det inte att ha
bra produkter eller tjanster, du maste i tilldagg veta hur
du ska kommunicera ut ditt budskap for att na ett
genomslag pa marknaden. Marknadsféring handlar
alltsa om att forsta relationer, kommunikation och de
processer som ingar i beteckningen. Pa den hér kursen
introduceras du till de huvudomraden som bygger upp
amnet vilket ger dig en bred bas att st pa. Du far lara
dig grundldaggande begrepp och teorier och du tranas
i att praktiskt tillampa olika aktuella marknadsforings-
verktyg pa verkliga och fiktiva problem.

Sélj&Marknadshogskolan i Sverige AB

Box 61,171 74 SOLNA

Besoksadress: Huvudstagatan 5

Tel. 08-705 62 00, Fax 08-705 62 31
www.smhsverige.se info@smhsverige.se
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